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Pranešimo turinys 

1. Sektorių apžvalga

2. Naudingi patarimai / iššūkiai

3. Savarankiška potencialių
partnerių paieška
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Asmenininis Švedijos verslo kultūros 
pažinimas:
1. Knygos
2. Sportas
3. Kalba

Dvišalės prekybos dinamika, mln. Lt 
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Bendra apyvarta Lietuvos eksportas į Švediją Lietuvos importas iš Švedijos 

Šaltinis: www.stat.gov.lt
2008  m.
I pusm.

2009 m. 
I pusm.

Eksporto 
pokytis, %

Lietuva 25 29 -38

Latvija 26 24 2

Estija 24 22 -12

Šalių vieta tarp 30 
pagrindinių šalių-
eksportuotojų į Švediją

Šaltinis: www.scb.se

1 .Švedijos sektorių dinamika 
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Bendras sektorius Dinamika , % Laikotarpis 

Pramonės produkcijos 
apimtys

-19,9 2009 m. liepa

Nauji užsakymai 
pramonėje

-16,5 2009 m. liepa

Naujų namų statyba -20 2008 m. gruodis

Švedijos eksportas -14 2009 m. rugpjūtis

Švedijos importas -20 2009 m. rugpjūtis

Mažmeninė prekyba 1,2 2009 m. Rugpjūtis

•Pasaulinės recesijos įtaka stebima ir Švedijoje
•Bet ... Lietuvos įmonės atsiliepimas: “... mes šiuo metu parduodame
mažesniems distributoriams, su jais galime pasiekti greitesnio rezultato.
Bet lyginant su "didžiaisiais" Rytų Europos klientais, jų pirkimo
galimybės žymiai didesnės ...” 

Šaltinis: www.scb.se
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Sektorių galimybės 
• Augantys ir inovacijoms imlūs sektoriai:

– Automobilių (angl. Automotive), ne tik gamyba, bet ir
kitos paslaugos (bandymai)

– Verslo procesai (angl. Business processes)
• Logistika
• Jungtiniai paslaugų centrai
• Kontaktų centrai
• Regioninės kompanijų būstinės

– Sveikatos ir farmacijos (angl. Healtcare and life science)
– Atsinaujinanti energetika (angl. Cleantech) ir šio išdavoje

gaminantys produktai ar teikiamos paslaugos
– Informacinės komunikacijos ir technologijos (angl. ICT)
– Medžiagų mokslai (angl. Material sciences)
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Sektorių galimybės  
• Su įvairiais sektoriais (pvz., dizainas ir įgyvendinimas) susijusios

galimybės (nedidelės apimties ir kaštams imlūs užsakymai)

• Tradiciniai sektoriai (baldų komponentai, lengvoji pramonė,
metalo apdirbimas)

• Statybos sektoriaus gaminiai (Švedijos vyriausybės teikiama
dalinė statybos darbų kaštų kompensavimo tvarka, šved.
Rotavdrag)

• Žaliavų ir pusfabrikačių ar priedų tiekimas (chemija, žemės ūkio
ir maisto produktų perdirbimo sektoriai)

• Spaudos, pakuotės sektorius (didėjančios perkėlimo
tendencijos, angl. Relocation)
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2. Naudingi patarimai 
• Jūsų interesas dirbti su viena iš konkurencingiausių

ekonomikų pasaulyje, todėl ...

• 85 proc. visuomenės bendrauja anglų k. (pagal šį rodiklį
- II šalis Europoje, po Nyderlandų)

• Virš 90 proc. sprendimų priimama, remiantis pateikiama
informacija Internete

• Perdėti lūkesčiai Lietuvoje, kad Švedija - pažįstama šalis

• Perdėtas Lietuvos verslo kultūros tapatinimas su
skandinaviška
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Naudingi patarimai 
• Laiko planavimas (bent 2 mėn. prieš planuojamą susitikimą / renginį

/ kelionę)

• Visuotinas atostogų laikotarpis nuo Joninių iki rugpjūčio pabaigos

• Sutvarkyta e-komunikavimo sistema (pvz., www.imoneqyz.lt,
vardas.pavarde@imoneqyz.lt)

• Parengta Interneto svetainė anglų k.

• Netikslingi e-priedai (parašai) ir didelės apimties prezentaciniai
priedai

• Prezentacijos pietų metu (angl. Brown bag lunch)

• Prisitaikymas bei pagarba verslo kultūrai ir reikalavimams
8
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Iššūkiai ir ...
• Analitinė informacija ir jos vertinimas

• Švedijos spaudos dėmesio Baltijos šalims įtaka

• Tiesioginis susisiekimas tarp Švedijos ir Lietuvos

• Papildomos finansinės garantijos

• Statybos paslaugų rinkos ypatumai

• Ypatinga mokesčių sistema

• Rinkos uždarumas ir solidarumas
9

3. Savarankiška potencialių partnerių 
paieška

• Efektyviausi klientų paieškos mechanizmai:

• Tiesioginis marketingas su vėliau sekančiu skambučiu bei
papildomos informacijos siuntimu (įmonės profilis)

• Parodos, konferencijos (užtikrintas potencialių klientų
srautas):

• Stendas parodoje (nacionalinis ar atskiras) su išankstiniu pranešimu
tiksliniams lankytojams, kviečiant aplankyti stendą

• Tam tikros tikslinės parodos lankymas
• Tikslinės konferencijos

• Kompanijų lankymas, iš anksto suderinus vizitus

10

Savarankiška potencialių partnerių 
paieška

• Bendra aktyvi e-veikla: Švedija Internetu (angl.
Sweden through the Internet)

• Savarankiška potencialių klientų paieška ir jų
kontaktavimas (šved. Medlemmar)

• Naudinga ir pastoviai atnaujinama informacija (ties
Švedija):

– http://www.ukmin.lt/lt/veiklos_kryptys/atashe/

– http://www.lepa.lt/lt/EksportoRinkos.html
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Savarankiška potencialių partnerių paieška / 
tiesioginis marektingas

• Toliau:
– Savarankiška potencialių klientų paieška (šved. Medlemmar)

– Potencialių klientų duomenų bazės sudarymas

– Paprasto e-laiško parengimas kreipimuisi į klientus (anglų k.)

– Kontaktavimas

– Susidomėjusiems klientams parengto ir koncentruoto įmonės
profilio / prisistatymo laiško nusiuntimas (Iki vieno A4 formato
lapo) su eksportu, patirtimi Skandinavijoje, pagrindiniais įmonės
privalumais
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Įvairiai ... 
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Prašoma informacija  apie įmonę

Techninės detalės 

Įmonės įkūrimas ir esminiai plėtros 
etapai 

Eksportas ir nuorodos 

Patikimumas tiekime ir draudimas 

Įprastos mokėjimo sąlygos

Bendravimas užtikrinimas ... 

Anglų k. 

E-paštas, telefonas 

Techninės žinios ir kompetencija

Šaltinis: Stokholmo Prekybos Rūmai 

•Kitka:
•Referencijų svarba (su kuo jau dirbama)
•Eksporto patirtis Skandinavijoje
•Agentai ir konsultantai

Ačiū!

• Embassy of the Republic of Lithuania, Grevgatan 5, 11453 Stockholm, Sweden, Tel. +46 8 
6601930, Mob. +46 703 926600

• Sigitas.brazinskas@litemb.se

• www.litemb.se 14

I rekomendacija: aktyvumas, 
pasirengimas ir kryptingas bei 

planuotas tikslo siekimas

II rekomendacija: išskirtinumas, 
kūrybiškumas, tobulėjimas

Šaltinis: http://en.wikipedia.org/wiki/Ericsson_Globe


